
Seit 1995 engagiert sich die Profloor Innovations Gruppe für das bodenlegende Fachhandwerk. Für die permanente Optimierung und lösungsorientierte Aus-
weitung der Produktpalette setzt Profloor Innovations auf den direkten Dialog mit den Kunden. Zahlreiche patentierte Eigenentwicklungen zeugen von geballter 
Innovationskraft und ergänzen etablierte Standardartikel zu einem einzigartigen Exklusivprogramm, das über 4‘000 Artikel in Premium-Qualität umfasst.

Ergänzende Informationen erhalten Sie bei:
Romana Bruhin, Tel. +41 (0)44 555 42 47, romana.bruhin@profloor.ch
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PRESSEMITTEILUNG ZUR SOFORTIGEN VERÖFFENTLICHUNG
Veröffentlicht: März 2021

PROFLOOR verstärkt das Verkaufsteam

Seit mehr als 25 Jahren ist die Schweizer PROFLOOR AG eine Spit-
zenadresse für Bodenleger-Werkzeug und Zubehör. Mit Alberto 
Guerra wird das Team im Shop nun um einen weiteren Bodenbe-
lagsprofi vergrössert. Ab März 2021 erweitert der gelernte Boden-
leger mit fundierten Berufserfahrungen die Mannschaft rund um 
Geschäftsführer Stefan Truttmann.

In über zwei Jahrzehnten hat sich PROFLOOR in der Schweiz beim bo-
denlegenden Fachhandwerk mit Profi-Werkzeugen, Bodenlegerzubehör 
und dem top Maschinenpark einen herausragenden Namen erarbeitet. 
Inzwischen hat sich PROFLOOR als innovatives Unternehmen am Markt 
etabliert und ist weiterhin auf Wachstum ausgerichtet.

Neben intensivierten online Aktivitäten investiert PROFLOOR auch stark 
in ihre offline-Präsenz. Anlässlich des Jubiläums wurde der PROFLOOR 
Shop in Uster neugestaltet und vergrössert. Die Bodenlegerprofis unter 
der Führung von Stefan Truttmann bedienen dort alle Anfragen, führen 
Schulungen durch oder demonstrieren die neuesten Maschinen.

Das junge, dynamische Team wird per März 2021 vergrössert. Alberto Guerra ist gelernter Bodenleger und verfügt 
über mehrjährige, fundierte Berufserfahrung. Der 27-Jährige ist zweisprachig aufgewachsen und wird die Kund-
schaft in Deutsch sowie Spanisch exzellent bedienen können. Aus seiner langjährigen Praxiserfahrung kennt Alberto 
Guerra die Bedürfnisse seiner künftigen Kunden sehr genau und freut sich, sein umfassendes Fachwissen einzu-
setzen. In seiner weiterführenden Ausbildung an der Handelsschule wird er zusätzliche ökonomische Grundlagen 
erwerben und so allen kommenden Anforderungen gewachsen sein.


